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Implantatgetragener Zahnersatz ist heute aufgrund
der hohen Innovationsdynamik eine anspruchsvolle
Herausforderung, die eine enge Zusammenarbeit
zwischen Praxis und Labor sowie beiderseitiges
Spezial-Know-how erfordert. Die Erfahrung zeigt:
Eine gute Planung ist für den langfristigen Behand-
lungserfolg entscheidend. Voraussetzung dafür ist
die genaue Kenntnis der individuellen anatomischen
Situation. Die computergestützte 3-D-Planung und
schablonengeführte Implantatinsertion bietet hier-
bei einzigartige Vorteile für Zahnarzt und Patient: 

■ Planungssicherheit aus chirurgischer und 
prothetischer Sicht 

■ Lückenlose Dokumentation von Befund 
und Planung als forensische Absicherung

■ Durch die Visualisierung kann die Planung 
dem Patienten verständlich gemacht werden

■ Optimale Nutzung des Knochenangebotes

■ Vorausplanung einer eventuellen Augmentation

■ Minimalinvasiver Operationsverlauf mit 
verkürzter Operationsdauer möglich

■ Vermindertes Komplikationsrisiko

■ Die Beschädigung von Nachbarwurzeln 
oder Nerven ist nahezu ausgeschlossen

■ Optimale Ästhetik und exaktere Kalkulation

... für Implantologie-Profis   
und -Einsteiger
Auf Basis einer CT- oder DVT-Kieferaufnahme 
ermöglicht die SIMPLANT-Planungssoftware die 
3-dimensionale Auswertung der Patientendaten
und die exakte Planung der Implantatposition 
unter Berücksichtigung aller relevanten Parameter. 
Damit wird eine individuelle Bohrschablone her-
gestellt, die auch bei beengten Platzverhältnissen
eine hochpräzise Bohrung ermöglicht.

Das System bietet so beste Voraussetzungen, um
das Implantat sicherer, genauer und schneller setzen 
zu können – so minimalinvasiv wie möglich. 

Ferner kann im Vorfeld zuverlässig beurteilt werden,
ob ein Knochenaufbau notwendig bzw. sinnvoll ist.
Auch erfahrene Implantologen sind überrascht,
dass SIMPLANT noch implantatfähige Knochensub-
stanz findet, wo jeder Orthopantomograph versagt.
Andererseits – wo aus anatomischen Gründen der
Patientenwunsch nach Implantaten nicht erfüllt 
werden kann, tragen die Planungsergebnisse 
dazu bei, Illusionen auszuräumen.

Pogrzeba konnte für die nächste 
Fortbildungsveranstaltung 
am 5. November 2008 zum 
Thema 3-D-Implantatplanung mit 
Dr. Dr. Steffen Hohl aus Buxtehude einen erfahre-
nen Top-Referenten gewinnen. Mehr dazu auf 
der Seite 4!

Herzlichst, Ihr
ZTM Klaus D. Pogrzeba

3-D-Implantatplanung –
mehr Sicherheit, perfekte Präzision und 
vorausplanbare Ästhetik

Seminar-Einladung 

☞ auf Seite 4!



Beispiele für aktives 
Praxismarketing
„Aktives Praxismarketing“ umfasst
Maßnahmen zur Patientengewin-
nung, Patientenbindung und Stei-
gerung von Selbstzahlerleistungen,
bei denen der Impuls aktiv von
der Praxis ausgeht. Das Auslegen
von Praxisflyer oder Praxis-News
im Wartezimmer oder an der Re-
zeption wäre hingegen nur passi-
ves Marketing, weil es dem Pati-
enten überlassen bleibt, auf die In-
formation zuzugreifen oder nicht.
Das aktive Praxismarketing ist in
vielen Fällen individualisiert und

mit Patientennamen personalisiert.
Durch persönliche Übergabe oder
Postzustellung wird sichergestellt,
dass die Patienten auch tatsäch-
lich die an sie gerichteten Informa-
tionen in die Hand bekommen
und wahrnehmen. Dabei kann es
sich zum Beispiel um Aktions-, 
Informations- und Nachfassbriefe
an Patienten, Recall-Post, Praxis-
Infopost u. a. handeln. Ziel des
aktiven Praxismarketings ist – 
neben dem Informationsaspekt –
vor allem die Aktivierung und

Motivation der Patienten. Die hier
abgedruckten Beispiele sind ein
kleiner Ausschnitt aus den zahlrei-
chen Möglichkeiten, die Zahnärz-
te haben, aktives Praxismarketing
zu realisieren.

Hinweis: Die Abbildungen sind
so groß abgedruckt, dass Sie die
Texte lesen können. Wenn Sie
möchten, können Sie die Texte 
erfassen und für Ihr Praxismarke-
ting nutzen (ausschließlich für den
Eigenbedarf).  

PRAXISBLICKPUNKT.

Dipl.-Kfm. Thomas Merx, MERX & COLLEGEN GmbH
Redaktion PRAXISBLICKPUNKT.



PRAXISBLICKPUNKT.



Fax-Antwort 0711 262 45 40

0 800 - 7 77 87 90

Praxisstempel
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Neuer Internetauftritt
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3-D-Implantatplanung –
Implantate setzen ohne Risiko

O Wir melden uns mit ❍❍ 1 Person ❍❍ 2 Personen zur 
Veranstaltung „3-D-Implantatplanung – Implantate 
setzen ohne Risiko“ an. Termin: 5. November 2008, 
1400- ca.1800 Uhr, 120,- E/Person (100,- E für 2. Person)  

O Ich wünsche ein unverbindliches Gespräch mit Ihrer 
Praxisbetreuerin Frau Mohr. Bitte nehmen Sie Kontakt 
mit mir auf. 

Namen der Teilnehmer: 

Nutzen Sie Pogrzebas Fortbildungsveranstaltung am 5. November 2008 zur 3-D-Implantatplanung. 
Überzeugen Sie sich selbst von den Vorzügen und der benutzerfreundlichen System-Anwendung. 
Der Referent Dr. med. Dr. med. dent. Steffen Hohl hat nicht nur reichhaltige Erfahrung auf diesem Gebiet, 
sondern auch die Fähigkeit, sein Wissen auf spannende Art und Weise zu vermitteln. Vorab können Sie 
sich schon unter www.dr-hohl.de informieren.    

Termin: Mittwoch, 5.11.2008, 1400 - ca.1800 Uhr

Referent: Dr. med. Dr. med. dent. Steffen Hohl
Fachzahnarzt für Oralchirurgie und 
Facharzt für Mund-, Kiefer-, Gesichtschirurgie

Veranstaltungsort: Pogrzeba Dental-Labor GmbH
Aldinger Straße 70, 70378 Stuttgart    

Teilnahmegebühr: 120,- EUR / 100,- EUR für 2. Person, 
inklusive MwSt. und Pausenverpflegung

Melden Sie sich am besten gleich an – telefonisch unter 0 800 / 7778790 oder einfach per Fax. 
Die Teilnehmerzahl ist begrenzt. Reservierungen werden nach Eingang der Anmeldungen berücksichtigt.  

Dass Pogrzeba „über den Tellerrand hinausblickt“
und mehr bietet als reine Zahntechnik, erleben 
unsere Kundenpraxen und deren Patienten immer
wieder aufs Neue. Ob attraktive Service-Ideen,
hochkarätige Fortbildungsveranstaltungen oder 
innovative Technologien – Pogrzeba hat stets 
über Neues und Wissenswertes aus der 
„dentalen Welt“ zu berichten. 

Nicht zuletzt deshalb wurde der Internetauftritt 
nun komplett neu konzipiert und gestaltet, mit 
vielen nützlichen Informationen für Sie. Also – 
reinklicken lohnt sich!

www.pogrzeba.de


